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各  位  

 

会 社 名 Ｂ Ｃ Ｃ 株 式 会 社 

代 表 者 名 代表取締役社長 伊 藤 一 彦 

 (コード番号：7376 東証マザーズ) 

問 合 せ 先 常務取締役管理本部長 岡 林 靖 朗 

 (TEL 06-6443-7878) 

 

＜マザーズ＞投資に関する説明会開催状況について  

 

 以下のとおり、投資に関する説明会を開催いたしましたので、お知らせいたします。 

  

記 

 

○開催状況 

 

開催日時 2021 年 12 月 10 日 15：30～16:30 

 

開催方法 対面による実開催 

 

開催場所 公益社団法人日本証券アナリスト協会 第３セミナールーム（東京都中央区日本橋

兜町 3-3 兜町平和ビル 3Ｆ） 

 

説明会資料 2021 年９月期決算説明資料 

 

【添付資料】 

１．投資説明会において使用した資料 
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会社概要

商 号 BCC株式会社

所 在 地
大阪本社：大阪市西区京町堀１-８-５ 明星ビル12F

東京本社：東京都千代田区外神田６-15-９ 明治安田生命末広町ビル９F

設 立 2014年１月20日（創業2002年３月６日）

代表取締役社長 伊藤一彦

資 本 金 １億6,876万円（2021年10月1日現在）

従 業 員 数 199名（2021年10月1日現在）

許 認 可

労働者派遣事業（派27-302361）

有料職業紹介事業（27-ユ-302045）

プライバシーマーク認定（第10861424(08)号）

受 賞 歴

2005年 １月 大阪市ビジネスプランコンテスト最優秀賞

2013年 ５月 経済産業省『多様な「人活」支援サービス創出事業』採択

2018年12月 経済産業省「地域未来牽引企業」選出
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マネージメントチーム（主要経歴と役割）

代表取締役社長

伊 藤 一 彦
（中小企業診断士）

1998年 大阪市立大学卒業、日本電気株式会社（NEC）入社。
IT営業の経験を経て、ベンチャー企業に転職。
2002年 当社の前身となる営業創造株式会社を設立し、代表取締役に就任。
2012年 スマイル・プラス株式会社をグループに迎え、ヘルスケア分野に参入。
2016年 グループ全社を合併し、当社代表取締役社長に就任。
2018年 大阪市立大学医学研究科客員教授に就任。

専務取締役

安 原 弘 之

1992年 日本電気株式会社（NEC）入社。営業全般の経験を経て、外資系企業を経験後、
2005年 当社の前身となる営業創造株式会社に入社し、取締役に就任。
2014年 グループ会社の代表取締役社長に就任。
2016年のグループ全社の合併後、2019年専務取締役に就任。
現在は全事業の統括責任者として活動。

常務取締役

岡 林 靖 朗

2006年 IPOを目指す小売業やIT関連企業で総務・経理の経験を経て、当社の前身とな
る営業創造株式会社に入社し管理本部の責任者を務め、同年、取締役に就任、
その後、2015年常務取締役に就任。
2016年のグループ全社の合併後、IPO準備の統括責任者を経て、
現在は最高財務責任者として活動。

取締役

江越 博昭
・経済産業省出身

・元アルプス技研代表取締役副社長

取締役

松嶋 依子
・弁護士

常勤監査役

藤 進治

監査役

森重 洋一
・公認会計士

監査役

塚本 純久
・公認会計士
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沿革
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2021年７月
東京証券取引所マザーズ市場に上場

2002年３月
営業創造株式会社を設立

2005年４月
「IT営業アウトソーシング事業」
の本格展開開始

2012年１月
スマイル・プラス株式会社と資本提携し
「ヘルスケアビジネス事業」を開始

2014年７月
持ち株会社体制に移行し
BCCホールディングス株式会社を発足

2016年９月
グループ全社を合併し、BCC株式会社を発足

IT業界で事業の基盤を構築

ヘルスケア業界へ事業を拡大
売上高（百万円）

（年）
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事業概要

IT人材の不足に人材の育成・サポートで応えるIT営業アウトソーシング事業
介護レクリエーションで介護現場に貢献するヘルスケアビジネス事業

社会の課題に向き合う２つの事業を展開しております。

IT営業アウトソーシング事業

・営業アウトソーシング事業

・ソリューション事業

営業創造事業部

ヘルスケアビジネス事業

・介護レクリエーション事業

・ヘルスケア支援事業

スマイル・プラス事業部

（注）2021年９月期における売上高の比率はIT営業アウトソーシング事業：ヘルスケアビジネス事業＝約87% ：約13%となっております。
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IT営業アウトソーシング事業の全体概要

営業アウトソーシング事業と
ソリューション事業で構成
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営業アウトソーシング事業の概要

大手IT企業に「営業力」を提供

9
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営業アウトソーシング事業のサービス導入事例

日本電気株式会社

株式会社インターネットイニシアティブ

日鉄ソリューションズ株式会社

派遣・業務請負人数：16人

内容：大手流通業向けのソリューション及びDXソリューション

提案と導入。８部門に常駐し営業支援を実施。

派遣人数：17人

内容：金融、社会公共向けのソリューション及びITインフラ

提案と導入。８部門に常駐し営業支援を実施。

派遣人数：28人 ※関連企業を含めると34人

内容：金融、公共向けのインターネットイニシアティブのDX

ソリューション提案と導入。11部門に常駐し営業支援

を実施。
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ソリューション事業の概要

中小企業のIT化推進

創業時から累計1,200社を超える中小企業に通信ネットワークを提供
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当該業種売上高

市場の背景：IT業界市場規模

IT業界の市場規模は25.9兆円

出典：総務省・経済産業省「2020年情報通信業基本調査」主要格付けベース結果

IT業界の市場規模（億円）
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IT営業アウトソーシング事業の競合環境

大手IT企業に対して、IT営業に特化した
営業アウトソーシングを提供

IT業界における当社独自のポジションを確立

当社の特徴

≫正社員に特化

≫ I T知識、営業スキルの習得

≫営業現場での実践教育

13



ＢＣＣ株式会社. All Rights Reserved.

ヘルスケアビジネス事業の全体概要

介護レクリエーション事業と
ヘルスケア支援事業で構成
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介護レクリエーションの説明

「介護レクリエーション」

介護レクリエーションとは、
高齢者の生活の質（QOL：Quality Of Life）を高めるために、

介護現場で行われる「生きる喜びや楽しみを見いだす活動」を指します。
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介護レクリエーション事業の概要

介護現場で高齢者を支える方々を支援
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介護レク広場の説明

「介護レク広場」

介護レクリエーションで

活用できる塗り絵や脳活等

3,000点超の素材を提供

会員数

５万人超

そのうちの

85%超が

介護関係者

会員数の推移

50,000人

40,000人

30,000人
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レクリエーション介護士の説明

「レクリエーション介護士」

厚生労働省発行の

保険外サービス
活用ガイドブック

掲載モデルに選出！

2014年９月の創設

認定者数３万人突破！

経済産業省の平成25年度『多様な「人活」支援サービス創出事業』を受託し、

新資格「レクリエーション介護士」はその成果を活用して誕生いたしました。

レクリエーション介護士２級認定者数の推移

30,000人

25,000人

20,000人
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ヘルスケア支援事業の概要

自治体連携による
ヘルスケア分野の事業化を支援
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ATCエイジレスセンターの説明

「ATCエイジレスセンター」
（設置者：大阪市、アジア太平洋トレードセンター）

自治体の介護・ヘルスケア関連施設の運営受託で

地域密着のヘルスケア事業を展開しております。

国内最大級約5,000㎡の介護・福祉関連の常設展示場

施設運営 来館促進 出店企業誘致
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高石健幸リビング・ラボの説明

「高石健幸リビング・ラボ」

高齢化の進展により増えゆく社会保障費を抑制することを目的として、民間企業や団体と連携して

新たな製品・サービスの開発に取組んでおります。

アクティブシニア向けヘルスケア関連施設

施設運営 健幸モニター

募集・運営

シニア人材バンク等

の運営
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市場の背景：ヘルスケア市場規模

ヘルスケア産業の市場規模は
10年後には40.4兆円位となる見込み
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ヘルスケアビジネス事業の競合環境

ヘルスケア分野への新規参入・事業拡大を目指
す企業に市場調査やプロモーションの支援

ヘルスケア業界における当社独自のポジションを確立

当社の特徴

≫介護関係者とのネットワーク

≫自社メディア（介護レク広場等）

≫コンテンツ開発力
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Ⅲ．成長戦略
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IT営業アウトソーシング事業の戦略

大手IT企業とのネットワークを強化し、配属人数を
増やす。財務

顧客の営業戦略を変革する提案を増やし、契約企業数を
増やす。顧客

顧客課題を蓄積し、新たな営業支援メニューを構築する。業務

教育研修の強化と採用力の強化を行う。人材
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教育プログラム

未経験者を約２ヵ月で、IT営業としての一定ラインまで
引きあげる独自の教育プログラムを有しております。

eラーニングを

活用したスキル向上

キャリアコンサルタント、

メンター、リーダーによるサポート

リーダー育成

基礎教育

一般
「 ビ ジ ネ ス マ ナ ー 」 等

I T・営業
「 I T知識研修」等

継続的なサポートも実施

ソリューション事業を
通じた実践研修

新規テレアポ実践
新規同行訪問等
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ヘルスケアビジネス事業の戦略

国や自治体の競争的資金獲得による実証モデルを
構築することで、売上を拡大する。財務

シニアプラットフォームを生かし、IT・IoT・RTを
活用した製品・サービスの導入を支援する。顧客

シニアプラットフォームに登録する介護関係者を
集積する。業務

自社の資格制度を生かし、介護現場や地域の
介護予防活動を担う人材を創出する。人材
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レクリエーション介護士の育成

企業連携による育成チャネルの拡大

現在、レクリエーション介護士の認定者数３万人のうち、その多くが介護現場で働く方々となっており

ます。しかし、最近では関西テレビのアナウンサーや吉本興業所属のお笑い芸人、大手企業の社員等、

介護現場で働いていない方々の取得も増えております。これらの事例を周知していくことで、更なるレ

クリエーション介護士の普及・育成チャネルの拡大を目指します。
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当社が目指すヘルスケアDX

ヘルスケアDXで新しい製品・サービスの創出を目指す
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中長期の成長イメージ

当面の目標として「売上高100億円」を目指す
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Ⅳ．2021年９月期決算概要
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サマリー 全体概況

５期連続で増収増益を達成

売上高

11億23百万円

経常利益

１億13百万円
前年比150.7％
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2017年９月期 2018年９月期 2019年９月期 2020年９月期 2021年９月期

売上高（千円） 経常利益（千円）
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損益計算書

前年比、営業利益239.3%・経常利益150.7%と大幅に増加

● IT営業アウトソーシング事業はwithコロナによる IT化の加速の中、
不足する人材を供給、引き続き堅調に推移

●ヘルスケアビジネス事業は打ち手が奏功、近い将来の黒字転換を目指す

（単位：千円） 2020年9月期 2021年9月期 前年比較増減（％）

売上高 1,031,042 1,123,885 9.0%

IT営業アウトソーシング事業 879,336 977,963 11.2%

ヘルスケアビジネス事業 151,705 145,921 ▲3.8％

営業利益 38,427 130,370 239.3%

IT営業アウトソーシング事業 242,526 282,580 16.5%

ヘルスケアビジネス事業 ▲80,113 ▲1,467 ー

経常利益 45,074 113,004 150.7%

当期純利益 30,791 76,111 147.2%

今期実績
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貸借対照表

株式公開を通じた資金調達で財務構造に強み

●現金及び預金の増加により流動資産増加
●公募増資により純資産増加

（単位：千円） 2020年9月期 2021年9月期 前年比較増減額

流動資産 396,352 747,228 350,875

有形固定資産 9,855 9,273 ▲581

無形固定資産 3,862 2,657 ▲1,205

投資その他の資産 57,290 54,167 ▲3,123

資産合計 467,360 813,327 345,966

流動負債 206,195 228,062 21,867

固定負債 51,527 9,989 ▲41,538

負債合計 257,722 238,051 ▲19,670

純資産合計 209,638 575,276 365,637

負債純資産合計 467,360 813,327 345,966

今期実績
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セグメント状況

IT営業アウトソーシング事業

●営業アウトソーシング事業は、引き続き、堅調に推移
●第４四半期について採用が好調（25名採用）に進み、経費が先行
したものの、来期以降の成長の糧に

●ソリューション事業は、新型コロナウイルス感染症に伴う顧客の IT
投資増加によりネットワーク関連の売上が増加

ヘルスケアビジネス事業

●介護レクリエーション事業は、「レクリエーション介護士」２級合
格者が累計33千人を超える

●よしもとお笑い介護オンラインサービスを開始
●ヘルスケア支援事業は、引き続き、自治体や公的機関と緊密に連携
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参考 IT営業アウトソーシング事業 採用人数推移

成長意欲ある人材の採用を強化することで、着実な成長へ
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IT営業アウトソーシング事業 派遣業務請負人数と売上高

派遣業務請負人数を着実に増やすことで、確かな成長を実現

665,134

830,496

879,336
977,963

1,128,719
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売上高（単位：千円） 派遣業務請負人数（単位：人）

2018年9月期 2019年9月期 2020年9月期 2021年9月期
2022年9月期
（予想）

派遣業務請負人数
（単位：人）

80 100 105 114 135

売上高
（単位：千円）

665,134 830,496 879,336 977,963 1,128,719

※派遣業務請負人数は期中の平均人数となります。

来期予想
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ヘルスケアビジネス事業 レクリエーション介護士累計人数と売上高

レクリエーション介護士資格保有者を増やすことで、
成長への確かな足掛かりを築く

159,704

174,484

151,705

145,921

170,638

23,240

27,237

30,317

33,193

36,217

20,000

25,000

30,000

35,000

40,000

45,000

50,000

115,000

135,000

155,000

175,000

2018年9月 2019年9月 2020年9月 2021年9月 2022年9月

（予想）

売上高（単位：千円） レクリエーション介護士人数（累計）（単位：人）

2018年9月 2019年9月 2020年9月 2021年9月
2022年9月
（予想）

レクリエーション介護士人数
（累計）

（単位：人）
23,240 27,237 30,317 33,193 36,217

売上高
（単位：千円）

159,704 174,484 151,705 145,921 170,638

来期予想
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トピックス よしもとお笑い介護オンライン サービス開始

●新型コロナウイルス感染症が加速させたwithコロナ、ニューノーマルに対応
●レクリエーション介護士資格を取得した吉本興業所属芸人による「お笑い」と
「介護レクリエーション」を融合したレクリエーションプログラムをオンライ
ンで配信（2021年９月サービス開始）

39



ＢＣＣ株式会社. All Rights Reserved.

来期予想

引き続き、売上高・利益ともに高い成長を目指す

● IT営業アウトソーシング事業は、派遣業務請負人数の着実な増加を実現
●ヘルスケアビジネス事業は、介護レクリエーションの認知を高めながら
引き続きシニアプラットフォームの拡大に注力、ヘルスケア支援事業で
は産業振興政策の実証モデル構築を目指す

（単位：百万円） 2021年9月期
2022年9月期
（予想）

比較増減（％）

売上高 1,123 1,299 15.6%

IT営業アウトソーシング事業 977 1,128 15.4%

ヘルスケアビジネス事業 145 170 16.9%

営業利益 130 143 9.8%

経常利益 113 142 25.7%

当期純利益 76 100 31.4%

来期予想
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トピックス 来期の取り組み

IT営業アウトソーシングの認知度向上

・シニアプラットフォームの拡充
・ヘルスケア・リビングラボの普及
・DXの推進・データ分析ができる人材の採用・育成

参考）内閣府「ムーンショット型研究開発制度」における「アバター共生社会企業コンソーシアム」

のヘルスケア分科会長に当社代表伊藤一彦が就任しました。（2 0 2 1年1 2月現在）

新たなビジネスモデルの推進を目的に、技術力やサービスを有するベンチャー
企業との資本業務提携及びM&Aを進めます。

より一層の啓蒙活動やプロモーションを通じて、認知度を向上し、大手 IT企業の
顧客を増やします。

ヘルスケアDXの推進

資本業務提携及びM&Aの推進
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参考 当社の取り組み（SDGs）

当社はヘルスケアDXの実現を通じて、SDGsの達成に貢献します。
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当社からのメッセージ

シニアプラットフォームを活用し、
大手 IT企業とのネットワークを生かし、

ヘルスケアDXを構築します。

年を重ねても住み慣れた場所で
より豊かな生活を送れる社会を実現するために。
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本発表において提供される資料ならびに情報は、いわゆる「見通し情報」（forward-looking 

statements）を含みます。これらは、現在における見込み、予測及びリスクを伴う想定に基づ

くものであり、実質的にこれらの記述とは異なる結果を招き得る不確実性を含んでおります。

それらのリスクや不確実性には、一般的な業界並びに市場の状況、金利、通貨為替変動といっ

た一般的な国内及びに国際的な経済状況が含まれます。

また、本資料に含まれる当社以外に関する情報は、公開情報等から引用したものであり、かか

る情報の正確性、適切性等について当社はこれを保証するものではありません。

将来の見通しに関する注意事項
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