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2026 年3月期 第2四半期 決算のポイント

2 0 2 6 年3月期第2四半期累計 実績

Â売上高は堅調に推移 ： 前年同期比 +  5.7%

ü ネットワークソリューション： 前年同期比 +6.9 ％

ü セールスDXソリューション： 前年同期比 +6.9 ％

ü AIデータエントリーソリューション：前年同期比 △5.5 ％

Â営業利益：前年同期比 △9.5%

ソフトウェア減価償却費の変動等により減益

2 0 2 6 年3月期通期業績予想

Â2026 年3月期第2四半期決算は売上、営業利益ともに計画通りであり、

通期業績予想に変更はございません。
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2026 年3月期 第2四半期 決算のポイント

üネットワークソリューション：

「AssetView Cloud  ＋」の機能強化によりクラウドサービスの導入加速

üセールスDXソリューション：

大手企業の導入やアップセルにより、OEM以外の売上は順調に成長

AI エージェント領域へ機能拡張し、ホットプロファイルが、

AI 搭載の“次世代”営業プラットフォームへ進化

üAI データエントリーソリューション：

  DX OCRの導入が順調に推移したものの、WOZEの従量課金が減少

2 0 2 6 年3月期第2四半期  事業トピックス
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2026 年3月期 第2四半期 決算概要

営業利益

進捗率

99.3 ％

進捗率

110.1 ％
進捗率

103. ％

進捗率

101.3 ％

売上高：前年同期比＋5.7 ％増

営業利益：ソフトウェア減価償却費の変動等により、9.5% 減

経常利益：為替差損の減少により減益幅が縮小し、2.1 % 減 四半期純利益：特別利益の減少により減益幅が拡大し、7.4 ％減

単位：百万円

2025 年3月期 
2Q累計

2026 年3月期
2Q累計

2025 年3月期（実績） 2026 年3月期（計画）

実績 構成 実績 構成比 前年同期比 実績 構成比 2Q進捗率 計画 構成比 2Q進捗率

売上高 2,254 100% 2,383 100％ ＋5.7% 4,707 100% 47.9% 5,119 100％ 46.5%

売上総利益 996 44.2% 1,002 42.1% ＋0.7% 2,063 43.8% 48.3％ 2,253 44.0％ 44.5%

販管費 614 27.3% 657 27.6% ＋7.0% 1,271 27.0% 48.4％ 1,382 27.0％ 47.6%

営業利益 381 16.9% 345 14.5% △9.5% 791 16.8% 48.2% 870 17.0％ 39.7%

経常利益 362 16.1% 354 14.9% △2.1% 828 17.6% 43.7% 890 17.4％ 39.8%

四半期純利益
または当期純利益

284 12.6% 263 11.0% △7.4% 618 13.1% 46.0% 626 12.2％ 42.0%

1株当たり配当金 - - - 30円00銭 - 40円00銭 -

売上、利益ともに計画通りであり、通期の、増収・増益の業績予想に変更はございません。
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売上高の推移
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＋9.0％ ソリューション 前年同期比

+    6.9 %

+   6.9 %

△ 5.5 %

+   5.7 ％

セールス D X
ソリューション

ネットワーク
ソリューション

A I データエントリー
ソリューション

合計

(百万円)

売 上 高 の 推 移

ネットワークソリューション セールスDXソリューション AIデータソリューション

1,403 1,500 
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2Q累計
2026/3期

(百万円)

2026/3期
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ソリューション別売上（増減内訳）
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セールスDX
ソリューション

AI データエントリー
ソリューション

ネットワークソリューション97

2,254

2,383

(百万円)

2025年3月期
 2Q累計

2026年3月期
2Q累計

2 0 2 6 年3月期 第2四半期累計 ソリューション別売上
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全社：リカーリング売上高ARR ／ リカーリング売上比率

＋9.0％

ネットワーク
ソリューション

A I データエントリー
ソリューション

(百万円)

リ カ ー リ ン グ 売上高ARR *1推移

ネットワークソリュー
ション

セールスDXソリュー
ション

AIデータソリュー
ション
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2025/3期 2026/3期

リ カ ー リ ン グ

売 上 比 率 *2

*2 ：2Q累計売上高全体に占める
リカーリング売上割合

8 3 . 7 %

*1:各四半期末時点のMRR（Monthly Recurring Revenue=月次経常収益）に12を乗じた数値
    クラウドサービス、オンプレミスの保守、オンプレミスのサブスクを含む

ネ ッ ト ワ ー ク
ソ リ ュ ー シ ョ ン

セ ー ル ス D X
ソリューション

リ カ ー リ ン グ

売 上 高 A R R

前 年 同 期 比

＋ 7 . 2 ％

2024/3期



© 2024 Hammock Corporation 10© 2025 Hammock Corporation

営業利益 8 7 0 百万円（前期比＋ 1 0 . 0 ％）、営業利益率 1 7 . 0 %
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営業利益・営業利益率の推移

2024/3期

ソフトウェアの減価償却費の増加に伴い、営業利益は前年同期比△ 9 . 5 ％、

計画通りに推移しており、通期予想は、

( (ד

2026/3期
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˴16.5̋

売 上 ～ 営 業 利 益 の 状 況

営業利益の増減要因

売上高は堅調に推移し前年同期比 1 2 8 百万円の増加（＋ 5 . 7 ％）

減価償却費はソフトウェアの減価償却により前年同期比 1 1 8 百万円の増加（＋ 6 3 . 5 ％）

結果、営業利益は前年同期比 3 6 百万円の減少（△ 9 . 5 ％）
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2025/3月期 2Q累計 2026/3 月期 2Q累計 前年同期比
増減額 増減率

＋128 ＋5.7%

△ 6 △1.4%

＋14 ＋5.8%

＋118 ＋63.5%

△ 4 △1.2%

＋23 ＋7.8%

＋1 ＋2.0%

＋17 ＋7.5%

△ 36 △9.5%

（百万円）
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ネットワークソリューション
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(百万円)

売 上 高 の 推 移 ・ 内 訳
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ク ラ ウ ド サ ー ビ ス A R R *

「AssetView Cloud ＋」の導入加速により、クラウドサービスのARRは堅調に推移し、前年同期比＋26.5 ％
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*Annual Recurring Revenue。年間経常収益を指す。各四半期末時点のMRRに12を乗じた数値

＋26.5 ％

クラウドサービスのARRネットワークソリューション｜

(百万円)

＋22.2 ％
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ネ ッ ト ワ ー ク ソ リ ュ ー シ ョ ン 売 上 全 体 に 占 め る ク ラ ウ ド サ ー ビ ス 売 上 比 率

クラウド比率を高め、リカーリング型ビジネスモデルへの移行を加速
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クラウドサービス売上比率ネットワークソリューション｜
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チ ャ ー ン レ ー ト *

クラウド比率が高まる中、チャーンレートは低水準を維持

*解約率を意味し、既存契約の月次経常収益のうち、解約に伴い減少した月次経常収益の割合の直近12カ月平均
*当該割合は、「当月に失った月次経常収益÷前月末の月次経常収益×100(％)で算定」

0.33% 0.33%
0.28%

0.20%
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0.31% 0.29% 0.32% 0.32% 0.32% 0.29% 0.31%
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0.0%
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4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月 2月 3月 4月 5月 6月 7月 8月 9月

2024年/3期 2025年/3期 2026年/3期

クラウドサービスのチャーンレートネットワークソリューション｜
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今後も様々な機能拡大し、
クラウドサービス成長を牽引

クラウドサービスの新ブランド「A s s e t V i e w  C l o u d  ＋」の導入が加速

従 来 の ク ラ ウ ド サ ー ビ ス よ り も 価 格 面 、 機 能 面 に お い て 幅 広 い 顧 客 に 導 入 が 可 能 と な り 、 導 入 が 加 速

トピックスネットワークソリューション｜

【 2 Q 累 計 期 間 の 機 能 強 化 の ト ピ ッ ク ス 】
・ S a a S 管 理 ・ ア ー カ イ ブ 機 能 の 強 化
・ M i c r o s o f t  3 6 5 連 携 に よ る 添 付 フ ァ イ ル

の 自 動 リ ン ク 化
・ W e b コ ン ソ ー ル へ の S A M L 認 証 対 応
・ 人 事 情 報 連 携

と は 、
利 用 す る 「 ヒ ト 」 を 軸 に
P C の 状 態 や 操 作 状 況 を 可 視 化 し 、 リ
ス ク の 把 握 、 対 策 ま で を 一 元 管 理 で
き る よ う に な り ま し た 。
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セールスD X ソリューション
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(百万円)

売 上 高 の 推 移
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売上高は前年同期比+ 6 . 9 %  

売上高の推移
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*OEMˢOriginal Equipment Manufacturing ˣρψʺΚϥḼỘˢӦ ʺˣΥיּ χḼỘˢ УжрЖχזּꜛˣτיּ χ Ϭ

Ӧ βϥάρϬӪ ΰϘβʻ ᵫזּ ϬӦ τיּ ằΰοΣϤϘβʻ

2025年3月期 2026年3月期



© 2024 Hammock Corporation 20© 2025 Hammock Corporation

*Annual Recurring Revenue。年間経常収益を指す。各四半期末時点のMRRに12を乗じた数値
ˢOEM Ϭ Ψˣ
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A R R *

大手企業の導入増加やアップセルなどにより、A R Rは堅調に推移し、前年同期比＋ 1 4 . 7 ％

ARR （O E M除く）

＋14.7 ％

セールス D X ｜

＋14.8 ％
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*解約率を意味し、既存契約の月次経常収益のうち、解約に伴い減少した月次経常収益の割合の直近12カ月平均
当該割合は、「当月に失った月次経常収益÷前月末の月次経常収益×100(％)で算定」ˢOEM Ϭ Ψˣ
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チ ャ ー ン レ ー ト * の 推 移

専任スタッフが顧客の売上向上の実現まで支援することで、チャーンレートは

1％を下回る低水準

チャーンレート（O E M除く）セールス D X ｜
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トピックス  「AI 」によるプロダクト強化で、更なる競争優位性と事業成長を目指す

AI を単なる技術革新ではなく、“顧客体験を進化させる事業成長のエンジン”と位置づけています。

これからの成長において、AI は「差別化」「変革」「価値創出」の3つの軸で当事業の競争力を高めます。

ТϮϱиχ

ᵓּז

ТϮϱи Ϭ

企業DB拡充

与信スコア

グループ企業

財務情報

AI 議事録 AI ファイル管理

上記実現のための主な機能強化

AIを組み込んだ機能強化で
手放せない価値を提供

プロダクトの差別化

誰もが“利用定着”できるよう
AIで活用を後押し

顧客体験の変革

AIを通じて
“新しい営業のあり方”を提案

新たな価値の創出

セールス D X ｜

AI エージェントへ機能拡張

ホットプロファイルが、AI 搭載の¬次世代”営業プラットフォームへ進化（2025 年6月リリース）
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- ユーザーはAIと対話するだけ

- AIが必要な情報を収集し、整理・要約・次の一手を提示
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etc..

AI  エージェントへの機能拡張により、

営業担当者の経験や勘に依存せず、誰もが質の高い営業活動ができる環境を提供。 

（2025 年6月リリース）

AI アシスタント

セールス D X ｜トピックス  「AI 」によるプロダクト強化で、更なる競争優位性と事業成長を目指す
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AI データエントリーソリューション
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DX OCR

A I データエントリー｜
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AI-OCR データ活用

複合機やスキャナーで
PDFやJPEG画像用意

画像データ作成

手書き文字や
活字を高精度で認識

CSV等で出力された
結果データを

基幹システム等へ連携

フォルダ監視

フォルダに置かれた
帳票ファイルを

DX OCRが自動取込み

自動仕分け

帳票種類の自動仕分で
人による作業をゼロに

2 0 2 4 年1 0 月にリリースした新製品「D X  O C R 」の導入が順調に推移

AI による高精度な識字AI により帳票設計が不要 電子帳簿保存法に対応

トピックスA I データエントリー｜
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Å『DX OCR』スマートフォン版OCRアプリリリースで市場ニーズに対応

A I データエントリー｜ トピックス  

Åオンラインストレージサービス「DirectCloud 」と連携開始

現場や外出先でも手軽にOCR、
場所を選ばないAI -OCRが業務を
大きく効率化

「DX OCR」で取得したデータを 
「DirectCloud 」上で閲覧・保管・検索できる 
ことで、各種ファイルの一元管理、電子帳簿保
存法対応の強化が実現可能
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会社概要02
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会社概要

社 名

設 立

所 在 地

事業拠点

代 表 者

従業員数

事業内容

( 正 社 員 の み ) 2 0 2 5 年 9 月 末 時 点

株式会社ハンモック

1 9 9 4 年 4 月 1 日

東京都新宿区大久保 1 - 3 - 2 1
ルーシッドスクエア新宿イースト 3 F

本社
名古屋営業所
大阪営業所
福岡営業所

若山  大典

2 2 5 名

法人向けソフトウェアの開発、販売
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セールス D X ソリューション

（営業部門向け）

事業概要

I T 資産管理・セキュリティ対策製品

1,360
百万円

‰‰

2,867
百 万 円

構 成 比

6 1 ％

構 成 比

29％

ネットワークソリューション

（情報システム部門向け）

名刺管理ソフト部門

業務領域の異なる3つのソリューションを提供

AI データエントリーソリューション

（業務部門向け）

‰

479
百万円

構 成 比

10％

オンプレミス クラウド

名刺管理・ S F A * ・ M A * *

クラウド

※売上高は、2025年3月期

A I O C R

オンプレミス クラウド

特 許 技 術

WOCR
（ ダ ブ ル オ ー シ ー ア ー ル ）

特 許 第 5 4 6 4 4 7 4 号

SFA*：セールスフォースオートメーションの略で、営業支援システムであり、営業業務の見える化、効率化を図る仕組み、システムのこと

MA**：マーケティングオートメーションの略で、マーケティング業務を自動化、効率化する仕組み、システムのこと
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成長の軌跡

事業領域を拡大し新たな成長ステージに

0

1,000

2,000

3,000

4,000

5,000

1995/3期 2000/3期 2005/3期 2010/3期 2015/3期 2020/3期 2026/3期(計画）

売 上 高 推 移

（ 百 万 円 ）

1 9 9 4 年 創 業

2000年リリース

2014年リリース

2015年リリース

2022年リリース

2021年リリース

201８年リリース

経営基盤確立期 リ ー マ ン シ ョ ッ ク コ ロ ナ 禍

5,119

成長期

2023年リリース

堅調に

成長中

2024年リリース
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ビジネスモデル・市場環境03
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事業系統図

顧客ニーズに応じた製品をオンプレミス型・クラウド型で提供

オンプレミス クラウド

ネットワーク

セールスDX

AI データエントリー

開
発
外
注
先

システム開発業務提供

業務委託報酬支払

ハ

ン

モ

ッ

ク

製品の販売

保守サービスの提供
情
報
入
力
委
託
先

情報入力処理

業務委託報酬支払

デ
ー
タ
サ
プ
ラ
イ
ヤ
ー

データ提供

データ提供料金支払

仕
入
先

仕入

仕入代金支払

製品およびサービス
代金の支払

導入・運用支援
サービスの提供

販

売

代

理

点

製品の販売

保守サービス
の提供

導入・運用支援
サービスの提供

製品および
サービス代金
の支払

製品および
サービス代金
の支払

製品の販売

保守サービス
の提供

導入・運用支援
サービスの提供

開
発
外
注
先

システム開発業務提供

業務委託報酬支払

ハ

ン

モ

ッ

ク

顧

客

民

間

企

業

・

官

公

庁

ライセンス利用料

情
報
入
力
委
託
先

情報入力処理

業務委託報酬支払

デ
ー
タ
サ
プ
ラ
イ
ヤ
ー

データ提供

データ提供料金支払

仕
入
先

仕入

仕入代金支払

製品およびサービス
代金の支払

導入・運用支援
サービスの提供

販

売

代

理

点

ライセンス
手数料

導入・運用支援
サービスの提供

製品および
サービス代金
の支払

製品および
サービス代金
の支払

ライセンス
手数料

導入・運用支援
サービスの提供

ク
ラ
ウ
ド
サ
ー
ビ
ス
事
業
者

クラウドサービスの
提供

クラウド料金支払
顧

客

民

間

企

業

・

官

公

庁

リカーリング

リカーリング

リカーリング
リカーリング
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5,119 
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1,000

2,000
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4,000

5,000

6,000

2021/3期 2022/3期 2023/3期 2024/3期 2025/3期 2026/3期計画

ネットワークソリューション セールスDXソリューション AIデータエントリーソリューション

( ‰ʿ (ד

̎CAGRʿ 2021/3ṍΤϣ2026/3ṍˢὓᵊˣϘπχ ‰χ ỡ

( 百 万 円 )

事業ポートフォリオ

成長ステージが異なることにより持続的成長と安定した利益を実現

ソリューション 成長ステージ CAGR＊

安定成長事業 9 %

高成長事業 16 %

将来成長事業 7 %

セールス D X
ソリューション

ネットワーク
ソリューション

A I データエントリー
ソリューション

C A G R ＊

10 %
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市場規模

当社ソリューションが属する市場規模

26,800 28,000 26,000

9,200
14,500

20,100
36,000

42,500

46,100

クラウド

オンプレ

端 末 管 理 ・ セ キ ュ リ テ ィ 管 理 ツ ー ル 市 場

（ 百 万 円 ）

出典：株式会社富士キメラ総研
「2024 ネットワークセキュリティビジネス調査総覧」

数字は年度ベース
出典：株式会社富士キメラ総研「ソフトウェアビジネス新市場2024年版」 

顧 客 接 点 / C X

（ 百 万 円 ）

O C R ソ リ ュ ー シ ョ ン 全 体 の 市 場

（ 百 万 円 ）

9,947 10,568 11,362 12,400 13,400

9,325 10,882 
13,210 

16,000 
19,100 11,400 

10,968 
11,140 

11,400 
11,600 

26,668 
27,032 

27,878 

28,300 

28,800 57,340 59,450 

63,590 
68,100 

2023年度実績 2024年度実績 2025年度予測 2026年度予測 2027年度予測

その他 BPOサービス

クラウド オンプレ

80,100 
94,500 

104,000 

19,500 

21,700 

24,500 
14,000 

16,500 

19,100 

113,600 

132,700 

147,600 

2023年度実績 2024年度見込 2025年度予測 2026年度予測 2027年度予測

メール配信プラットフォーム

マーケティングオートメーション

CRM（営業系）
（ソフトウェアとアプライアンスの合計）

セールス D X ソリューションネットワークソリューション AI データエントリーソリューション

C A G R ＊

7 %

C A G R ＊

7 %

C A G R ＊

6 %

出典：デロイト トーマツ ミック経済研究所株式会社「OCRソリューション市場動向 2025年度版」
発刊年月： 2025年8月発刊 当該資料のURL：https://mic-r.co.jp/mr/03520/

̎CAGRʿ 2023 Τϣ2027 Ϙπχ ‰χ ỡ

72,900
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競争力の源泉及び事業内容04
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当社の強み① ハンモックサイクルを高速に実現

・市場ニーズをとらえる

⇒全てのエンドユーザーとの接点をもつ

・自社開発と他社連携との両輪で

⇒自社開発による自由な製品開発の強みを持ち

ながら、他社連携による機能拡充

・提案型営業

⇒顧客の課題を的確に解決

ハンモックサイクルとは

市場ニーズを捉えた製品を製品化し

スピーディーに顧客に提供
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・企 業 規 模 ： 中 堅 ・ 中 小 企 業 が 導 入 し や す い 機 能 や 価 格 、 大 企 業 の ニ ー ズ に も 対 応

・業 種 ： 業 種 業 態 に 関 わ ら ず 、 ど ん な 企 業 に も あ る 業 務 を 支 援 す る サ ー ビ ス

Ộ

21%

̡

17%

Ђ˔РІỘ

11%

̡ ̡

11%

Ộ

9%

Ḃ῝

8%

̡ 4%

̡ 4%

Ӻ ʺ ♅ 3%

ζχ  11%

ז3,785ּ

1 9 9 4 年 創 業

・大企業：従業員数1,000人～

・中堅企業：従業員数100人～999人

・中小企業：従業員数～99人

大企業中小企業
売上構成

中堅企業

社数構成

中 小 企 業 か ら 大 企 業 ま で

幅 広 い 企 業 に 導 入

事 業 規 模 別 売 上 ・ 社 数 構 成 （ 2 0 2 5 年 3 月 時 点 ） 1 9 9 4 年 創 業

業 界 動 向 や 景 気 に 左 右 さ れ に く い

顧 客 ポ ー ト フ ォ リ オ

業 種 別 契 約 社 数 （ 2 0 2 5 年 3 月 時 点 ）

当社の強み② 企業規模、業種を問わない「全方位型の製品」
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導入実績

顧客
セールス D X ソリューション

（営業部門向け）

I T 資産管理・セキュリティ対策製品

ネットワークソリューション

（情報システム部門向け）

「 全 方 位 型 の 製 品 」 を 提 供 す る こ と に よ り 、 幅 広 い 企 業 に 導 入

AI データエントリーソリューション

（業務部門向け）

営業支援製品 データエントリー対策製品

╦Ἱ◕

◕
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ネットワークソリューション
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単機能でも導入可～企業の成長と共にオーダーメード感覚で導入、導入コストも安い～

製品概要ネットワークソリューション｜
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「統合管理」により業務効率化

さ ま ざ ま な 管 理 画 面

「独立したシステム」

による

非効率な運用

シ ス テ ム で 異 な る マ ス タ 管 理

管理コンソール統合 データ統合

増 え 続 け る 単 機 能 シ ス テ ム

管 理 サ ー バ を １ つ に 統 合
し 、 サ ー バ ー の 維 持 ・ 運
用 工 数 を 削 減

統 一 さ れ た 操 作 画 面 で 、
担 当 者 の 習 熟 度 を 早 め 業
務 を 効 率 化

複 数 シ ス テ ム の デ ー タ 収
集 不 要 。 い つ で も す ぐ に
活 用 で き る

操作ログ取得

PC更新管理

ウイルス対策

個人情報検索

IT資産管理

暗号化

個人情報検索 PC更新管理 IT資産管理

サーバー統合

効率化

強み①「統合管理」ネットワークソリューション｜
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単機能でも導入可～企業の成長と共にオーダーメード感覚で導入、導入コストも安い～

■段階的に導入できるため、

新規導入・他社からの乗り換えが容易
■導入コストが安い

一般的な
オールイン

パッケージ製品

不 要 な 機 能 も 含 む

必要な機能のみ選択

他 社 製 品

オーダーメイド感覚で導入

組織成長に合わせ追加可能

単機能でスタート

機能単位での導入を可能にした

モジュール方式

IT資産管理 IT資産管理

PC更新管理

IT資産管理

PC更新管理

操作ログ管理

個人情報検索

暗号化

ウイルス対策

強み② 単機能から導入可能ネットワークソリューション｜
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セールスD X ソリューション

※セールスDXソリューション、以下「セールスDX」
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「営業を強くし、売上を上げる」をコンセプトに法人営業の営業活動を支える

「新規顧客開拓」「名刺管理」「S FA * 」「M A * * 」の領域を統合した一気通貫の営業支援ツール

新規顧客開拓 名刺管理 ＳＦＡ MＡ（マーケティング機能）

₃₃

↔

企業リストを取得し

問い合わせ窓口にフォーム営業

名刺をデータ化し

顧客情報を一元管理

営業活動を共有し 

ビジネスの状況を可視化

顧客の興味関心を可視化し

HOTなお客様が見つかる

Ộᵦ

ỘԌ
Aּז

Bּז
Cּז

ϵзϯ

ḼỘ ΰ

SFA*：セールスフォースオートメーションの略で、営業支援システムであり、
営業業務の見える化、効率化を図る仕組み、システムのこと

MA**：マーケティングオートメーションの略で、マーケティング業務を自動化、
効率化する仕組み、システムのこと

製品概要と強み① 一気通貫の営業支援ツールセールス D X ｜
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当社が独自A I を用いて成形した４８０万社以上＊の企業データベース

インターネット上の公開情報

国税庁

EDINET

企業HP

etc…

企業属性や動向がわかる

“当社独自”の企業DB

会社名 業界

上場区分

従業員数 売上高

事業内容

etc…

収集 整理 加工

データの収集・構築 データの利活用

名刺情報 商談情報

活動履歴 メール

Web閲覧セミナー

ホットプロファイルに蓄積された

“顧客”の営業データ

etc˜

受注傾向に近い企業が

見つかりました。

企業データと営業データを掛け合わせて分析。

ポテンシャルの高い見込み客を自動でお知らせ。

＊2025年9月30日時点

強み② 企業データベースセールス D X ｜
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複数のツールを組み合わせるよりも低コストで効果的

顧客のニーズや事業成長に合わせて、機能拡張や利用部門の拡大が可能

機能の広がり

部門の広がり

サービス範囲

S F A の利用

M A の利用

全営業部での利用

全社での利用

利用部門の
拡大

利用部門の拡大

利用機能の拡大

利用機能の拡大

名刺管理の利用

1 営業部での利用
単機能での利用開始

1 部門での利用開始

一般的な
オールイン

パッケージ製品

不 要 な 機 能 も 含 む

他 社 製 品
名刺管理

S F A

M A

コスト削減

他 社 製 品

M A
＋

S F A
＋

名刺管理

強み③ 低コスト、利用機能・部門が選択可能セールス D X ｜
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AI データエントリーソリューション

※ＡＩデータエントリーソリューション、以下「ＡＩデータエントリー」
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A I  O C R によりデータ入力業務を削減により、人件費を削減 ～労働人口減少の時代を救う～

・ 手 入 力 し て い た 帳 票 等 を A I  O C R で 読 み 込 む こ と で デ ー タ 化

・ 特 許 技 術 に 基 づ く 2 つ の O C R *エ ン ジ ン を 搭 載 す る こ と で 人 手 を 削 減

・ 当 社 の 在 宅 ワ ー カ ー に よ り 顧 客 の 作 業 を 「 ゼ ロ に 」

ʿ A
ʿ3

Ỳᶛʿ3,000

TEXT DATA

OCR
ʿ A
ʿ3

Ỳᶛʿ3,000

製品概要

*オプティカルキャラクターリーダーの略で、手書きや印刷された文字をスキャナやデジタルカメラによって
読みとり、コンピュータが利用できるデジタルの文字コードに変換する技術を意味します。

A I データエントリー｜



© 2024 Hammock Corporation 50© 2025 Hammock Corporation

強み

・クラウドサービス

・OCR処理とデータ確認作業までアウトソース可能

・オンプレ製品

・定型帳票の処理に最適

・クラウドサービス

・非定型帳票の処理に最適

顧客のニーズにあったAI OCR 製品、サービスを提供

Å オ ン プ レ ミ ス 型 や ク ラ ウ ド サ ー ビ ス の A I  O C R を 提 供

Å デ ー タ エ ン ト リ ー に 関 す る ア ウ ト ソ ー シ ン グ ま で 当 社 で 請 負

Å 帳 票 設 計 不 要 の ク ラ ウ ド A I  O C R サ ー ビ ス で あ る D X  O C R を リ リ ー ス

こ れ ら に よ り 、 幅 広 い 顧 客 ニ ー ズ を 網 羅 す る 製 品 及 び サ ー ビ ス の 提 供 を 実 現

A I データエントリー｜

2024 年10月リリース

作 業

不要

作 業

削減

作業

削減
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強み

◓ τϜ‟ᾅ

RPA不要で、あらゆる書類をデータ化＆電子保存が可能

電子帳簿保存法への対応で
業務負荷が増加した企業は約7割

当社が2024年5月に実施した調査では、

データ仕様の確認やファイル管理など、依然

として手作業が多く、業務効率化の妨げと

なっていることが判明しました。

仕分けから保存までAI が自動化

OCRで認識した、電帳法の検索要件に必要な値を

自動でファイル名に付与

A I データエントリー｜
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当社の成長戦略① ハンモックサイクルによる事業領域拡大

ハンモックサイクルを高速に回転させることにより、さらなる成長の実現

ハンモックサイクルにより実現

V 新規顧客獲得

V 継続率向上

V 単価アップ

事業領域の拡大

新製品

新機能
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当社の成長戦略② リカーリング型ビジネスモデルへの移行

全ソリューションのリカーリング型ビジネスモデルへの移行による利益率の向上

セ ー ル ス D X
ソ リ ュ ー シ ョ ン

売 上

A I デ ー タ エ ン ト リ ー
ソ リ ュ ー シ ョ ン

ラ イ セ ン ス

2 0 2 5 年
3 月 期

安定的収益の獲得・利益率の向上

■開発費用等の固定費の売上全体に対する比率低減

■顧客獲得費用（営業費用、広告宣伝費等）コントロール

■顧客の継続利用を高める

ネ ッ ト ワ ー ク
ソ リ ュ ー シ ョ ン
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市 場 動 向

2000 年

Å 従業員1人にPC1台の
時代到来

Å 「AssetView 」リリース

2005 ー2007 年

Å 個人情報保護法
Å 内部統制報告制度（JSOX法）
Å 大手企業で
顧客情報漏洩事件

2013 ー2015 年

Å マイナンバー法
Å サイバーセキュリティ基本法
Å 地方自治体「三層分離」
Å 日本年金機構情報漏洩事件
Å ランサムウェア拡大

2023 年～

Å Windows11 切り替え
Å ウィズコロナ
Å 教育委員会のローカル
ブレークアウト

Å ゼロディ攻撃の増加

I T 資産管理

事
業
領
域

I T 資 産 管 理

情 報 漏 洩
対 策

モバイル
デ バ イ ス 対 応

エ ン ド ポ イ ン ト
セ キ ュ リ テ ィ

P C更新管理

ク ラ ウ ド 対 応

2019 ー2022 年

Å Win7 サポートエンド
Å コロナ蔓延
Å GIGA スクール構想加速
Å Emotet 拡大
Å テレワーク移行
Å サイバー攻撃増加

成長戦略 事業領域の拡大

S a a s 管 理
O f f i c e 管 理

ネットワークソリューション｜

ü「A s s e t V i e w C l o u d ＋」の機能を拡大し、
クラウドサービスの成長を加速

üA I によるリスク検知機能の追加などの機能拡充を予定
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営業支援領域における新たな事業領域の拡大
～顧客のニーズを捉えその課題を解決～

ü 営業の生産性を上げるA I エージェントを
2 0 2 5 年6月リリース

MA
リリース

名刺管理
リリース

SFA領域

新規開拓領域

SFA
リリース

顧客のニーズ

見込みの高い
顧客に

営業したい！

顧客のニーズ

名刺を営業活動

に活用したい！

顧客のニーズ

顧客への

営業履歴も

一緒に見たい！

事
業
領
域
と
売
上
を
拡
大

AI による
営業活動の
生産性向上

マーケティングオートメーション領域

名刺管理領域

2 0 2 5 年
3 月期

2013 年

2014 年

2015 年

新規開拓
リリース

顧客のニーズ

新規開拓
したい！

2022 年

AI
エージェント

顧客のニーズ

営業の生産性を
上げたい！

2025 年

成長戦略 事業領域の拡大セールス D X ｜
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成長戦略 事業領域の拡大A I データエントリー｜

事
業
領
域

F A X / ス キ ャ
ナ 対 応 O C R

F A X
サ ー バ ー

帳 票 デ ー タ
化 O C R

ク ラ ウ ド

帳 票 設 計
不 要

B P O

A I -
O C R

2015 年

自社開発開始
2024 年

ü オンプレミ型製品からクラウドサービスまで提供

ü O C R結果の確認も請負うB P O型サービスの提供

ü 帳票設計不要のクラウド型A I - O C Rサービス「D X  O C R 」を 2 0 2 4 年1 0 月リリース

これにより対応できる顧客ニーズ、

業務領域が大幅に拡大
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全社 成長戦略 新たな挑戦

BPaaS ※1 × AI への挑戦 （AI BPaaS )

顧 客 課 題 の さ ら な る 解 決 と 、 労 働 人 口 の 減 少 と い う 社 会 問 題 を 解 決 す る た め に 、 今 ま で 当 社 が

提 供 し た き た S a a S 製 品 と B P O サ ー ビ ス 、 A I を 掛 け 合 わ せ た B Pa a S に 挑 戦 し て ま い り ま す

※1：BPaaS（ビーパース）は「Business Process as a Service」の略で、従来のBPOとSaaSの要素を組み合わせたビジネスモデルのことを指します。これは、業務プロセスの一部を外部企業にアウトソーシングし、

クラウドサービスを活用しながら自社に最適なビジネスプロセスを構築し、人手不足解消や業務効率化、コスト削減などを図るものです。

※2：セキュリティ企業が出資し、セキュリティ企業に投資を行う日本初のサイバーセキュリティ業界特化型のファンドです。

M＆A等への事業投資

事 業 領 域 を 拡 大 し 、 顧 客 に 提 供 で き る 価 値 を 増 加 さ せ 、 非 連 続 な 事 業 成 長 を 図 る べ く 、M ＆ A 等 へ の
投 資 を 検 討 し て ま い り ま す 。

2 0 2 5 年 4 月 に は 、 日 本 サ イ バ ー セ キ ュ リ テ ィ フ ァ ン ド
※ 2

に 出 資 。

営業支援業務（BPO)

セキュリティ業務・
情報システム業務（BPO)

データエントリー（BPO)

˴

˴

˴
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2026 年3月期 業績予想

‰ψ ṍ 8.8%χ ʺְỘ ψ׃ ṍ 10.0%χ Ϭὓᵊ׃

ψʺ10ד ΰ40דϬ

ӡʿ ד

2024  3Ὦṍ 2025  3Ὦṍ 2026 3Ὦṍ

ם   ם   ṍ   ṍ

‰ 4,282 100.0% 4,707 100.0% +9.9％ 5,119 100.0̋ +8.8%

׃ 1,999 46.7% 2,063 43.8% +3.2％ 2,253 44.0̋ +9.2̋

Ḛ 1,328 31.0% 1,271 27.0% △4.3％ 1,382 27.0̋ +8.7̋

ְỘ ׃ 670 15.6% 791 16.8% +18.1％ 870 17.0̋ +10.0%

Ὂ ׃ 778 18.2% 828 17.6% ＋6.4％ 890 17.4̋ +7.4%

ṍ ׃ 648 15.1% 618 13.1% △4.7％ 626 12.2̋ +1.3%

1ᶴ θϤ ṍ ׃ 03ד156 147円00銭 91ד148 -

1ᶴ θϤ Ỳ 00ד30 30円00銭 00ד40 -

ΰ 17.8% 19.2% 26.9% -
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2026 年3月期 ソリューション別売上予想

ӡʿ ד

2024  3Ὦṍ 2025  3Ὦṍ 2026 3Ὦṍ

ם ṍ ם ṍ ṍ

КАЕм˔ϼЊзв˔Єдр 2,658 +4.1% 2,867 +7.9% 3,058 +6.7%

Ј˔иІDXЊзв˔Єдр 1,207 +25.2% 1,360 +12.7% 1,536 +13.0̋

AIД˔ЌϵрЕз˔Њзв˔Єдр 416 ̚12.6% 479 ˴15.2% 524 +9.2̋

›ὓ 4,282 +7.2% 4,707 +9.9% 5,119 +8.8%
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ソシューション別売上高の推移・予想

614
676 644

722

641

761
685

778

274

291
309

332

309

323

320

407

77

102 117

118

102

116

110

150

966 

1,070 1,071 

1,174 

1,053 

1,201 

1,116 

1,336 

0

200

400

600

800

1,000

1,200

1,400

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

＋9.0％ ソリューション
2026 年3月期
成長率

+    6.7 %

+ 13.0 %

+   9.2 %

+   8.8 ％

セールス D X
ソリューション

ネットワーク
ソリューション

A I データエントリー
ソリューション

合計

(百万円)

売 上 高 の 推 移

ネットワークソリューション セールスDXソリューション AIデータソリューション

2,658 2,867 3,058 

1,207

1,360
1,536

416

479

524

4,282 

4,707 

5,119 

0

1,000

2,000

3,000

4,000

5,000

6,000

+9.9%

2024年3月期 2025年3月期
2024/3期 2025/3期

(百万円)

+8.8%

2026/3 期計画
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(百万円)

売 上 高 の 推 移 ・ 内 訳

32
67

44
71

27
84

36
9657
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66

101

37

85

45

75

325

327

315

323
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328

322

320
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722

641

761

685

778

0

100

200

300

400
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600

700

800

900

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

オンプレ

保守・サブスククラウド

2 0 2 6 年3月期 クラウドサービス売上の増加により  前期比+6 .7%

その他（役務等）

216 245 222

303 243 233

1,292 1,298 1,282 

847 
1,080 1,320 

0

500

1000

1500

2000

2500

3000

3500

2024年3月期 2025年3月期 2026年3月期計画

2,867 3,058

＋7.9%

2024年3月期 2025年3月期

＋27.6%

(百万円)

2,658

売上高の推移・内訳

＋6.7%

＋22.2%

ネットワークソリューション｜
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(百万円)

売 上 高 の 推 移

274 291
309

332
309 323 320

407

0
50

100
150
200
250
300
350
400
450

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

2 0 2 6 年3月期 A I機能の拡充により新規顧客獲得を拡大し、前期比+13 .0%  

売上高の推移・予想

1,207 

1,360 

1,536 

0

200

400

600

800

1,000

1,200

1,400

1,600

2024/3期
2024年3月期 2025年3月期

2025/3期

+12.7%

(百万円)

+13.0%

2026/3期計画

セールス D X ｜
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売 上 高 の 推 移

2 0 2 6 年3月期 WOZE の売上拡大などにより前期比+9 .2％

(百万円)

その他 WOZE

360 361 384

56
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139416

479
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0
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2024年3月期 2025年3月期 2025/3期2024/3期

+15.2%

(百万円)

売上高の推移

2026/3期計画

+ 9.2%

A I データエントリー｜
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売 上 高 の 増 加 に 伴 う 固 定 費 の 相 対 的 な 逓 減  
2 0 2 6 年 3 月 期 営 業 利 益 率 は 前 期 比 0 . 2 % U P

( (ד

˴16.5̋

94
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+18.1%

営 業 利 益 ・ 営 業 利 益 率

2024年3月期 2025年3月期

2024/3期 2025/3期
 

営業利益・営業利益率の進捗状況と予想

+10.0%

2026/3 期計画
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役員一覧

料金体系

沿革

他



© 2024 Hammock Corporation 67© 2025 Hammock Corporation

代表取締役社長
若山 大典

Å1997年７月 ㈱アルファ入社
Å2000年９月 当社入社
Å2009年６月 当社取締役就任
Å2014年５月 当社常務取締役就任
Å2018年４月 当社代表取締役社長就任（現任）

社外監査役（常勤）
二宮 真司

Å1983年４月 和光証券㈱（現みずほ証券㈱）入社
Å2018年９月 エフビーホールディングス㈱ 取締役社長室長就任
Å2023年１月 当社監査役就任（現任）

社外取締役
小林 保裕
Å1994年４月 第一生命保険相互会社（現第一生命

保険株式会社）入社
Å2017年４月 ㈱セレス 常務取締役兼管理本部長 

就任（現任）
Å2022年８月 当社取締役就任（現任）

取締役CFO
冨來 美穂子

Å1988年４月 ㈱リクルート入社
Å2015年６月 ㈱エスエルディー取締役就任
Å2018年７月 ㈱フォーデジット取締役CFO就任
Å2021年９月 当社取締役CFO兼管理本部長就任

（現任）

社外取締役
後藤 恒久
Å1981年４月 日本電信電話公社（現日本電信電話

㈱）入社
Å2012年６月 ㈱エヌ・ティ・ティ・データ・

オーロラ 代表取締役社長 就任
Å2023年１月 当社取締役就任（現任）

社外監査役
大庭 崇彦
Å2006年12月 監査法人トーマツ（現有限責任監査法人トーマツ）入所
Å2011年10月 ㈱Bridge（現ブリッジコンサルティンググループ㈱）  

  創業 代表取締役COO就任
Å2021年１月  ㈱テトラワークス 代表取締役就任（現任）
Å2021年３月  南富士有限責任監査法人 理事長就任（現任）
Å2023年１月  当社監査役就任（現任）

役員一覧

社外監査役
西尾 公伸
Å2011年12月  法律事務所オーセンス（現Authense法律事務所）入所（現任）
Å2024年3月  日本エクイティバンク株式会社 代表取締役就任（現任）
Å2024年６月 当社監査役就任（現任）
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料金体系

ソリューション 提供形態 主な製品 提供料金（１契約あたり）

ネットワーク

ソリューション

オンプレミス型 AssetView 数十万円～数千万円

クラウド型

AssetView CLOUD 月額 数万円～数百万円

AssetView Cloud＋ 月額 数万円～数百万円

セールスＤＸ

ソリューション
クラウド型

ホットプロファイル 月額 数百円～数百万円

ホットアプローチ 月額 数万円～数十万円

ＡＩデータエントリー

ソリューション

オンプレミス型 AnyForm OCR 数百万円

クラウド型

WOZE 月額 数万円～数百万円

DX OCR 月額 数万円～数百万円
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沿革

1994 4 ▕ 東京都新宿区高田馬場に株式会社ハンモック設立

12 ▕ 米Cardiff 社（現Opentext .inc）のFAX/ スキャナー対応OCRソフト「TeleForm 」提供開始

2000 4 ▕ 統合型IT運用管理ツール「AssetView 」提供開始

2005 3 ▕ 大阪府大阪市西区に大阪営業所開設

12 ▕ 高機能FAXサーバ「RightFax 日本語版」提供開始

▕ 株式会社日立ソリューションズの情報漏洩対策ソフトウェア「秘文」シリーズに「AssetView 」のOEM提供開始

2006 3 ▕ 愛知県名古屋市中区に名古屋営業所開設

2010 5 ▕ ２つのOCRエンジンを搭載した「WOCR」提供開始

2013 4 ▕ 福岡県福岡市中央区に福岡営業所開設

2014 1 ▕ 独自開発OCRエンジン「WOCR」の特許を取得（特許第5464474 号）

4 ▕ 営業支援ツール「ホットプロファイル」提供開始

2015 10 ▕ 帳票データ化OCRソフト「AnyForm OCR」提供開始

2017 2 ▕ 東京都新宿区大久保に本社移転

2018 6 ▕ 「AssetView 」のクラウド版「AssetView CLOUD」提供開始

2020 10 ▕ マルウェア対策ツール「AssetView Vplus （エンドポイントセキュリティ）」提供開始

2021 5 ▕ 「オンライン名刺交換」の特許を取得（特許第6856960 号）

7 ▕ クラウド型データエントリーサービス「WOZE」提供開始

11 ▕ 株式会社NTTドコモに営業支援ツール「ホットプロファイル」のOEM提供開始

2022 7 ▕ 新規顧客開拓ツール「ホットアプローチ」提供開始

11 ▕ クラウド型データエントリーサービス「WOZE」にダブルAI OCRを搭載し、提供開始

2023 1 ▕ 「AssetView 」の新ブランド「AssetView Cloud ＋」を提供開始

2024 4 ▕ 東京証券取引所 グロース市場へ上場

2024 10 ▕ 帳票設計不要のクラウド型AI -OCRサービス「DX OCR」提供開始
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当 社 ソ リ ュ ー シ ョ ン が 属 す る 市 場 規 模

A社 D社

セ ー ル ス D X
ソ リ ュ ー シ ョ ン

F社

A I デ ー タ エ ン ト リ ー
ソ リ ュ ー シ ョ ン

E社

バック
（管理・業務部門）

フロント
（営業部門）

ネ ッ ト ワ ー ク
ソ リ ュ ー シ ョ ン

中小企業
C社

B社

業務領域

大企業 事
業
規
模

ポジショニングマップ
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今 後 も 拡 大 す る 見 込 み の あ る 潜 在 市 場

潜在市場

大企業
1,000人～

4,718 社

中小企業
～99人

3,603,938 社

中堅企業
100～999人

61,809 社

日 本 の 事 業 規 模 区 分

（ 従 業 員 数 ）

事 業 規 模 別

当 社 製 品 導 入 企 業 率

11.1 ％

2.7 ％

0.04 ％

＊出典：総務省「令和3年経済センサス」

＊分母は総務省「令和3年経済センサス」を基にした数値、
分子は2025年3月時点の企業規模区分別契約社数



© 2024 Hammock Corporation 72© 2025 Hammock Corporation

注意事項とお問い合わせ先

τΣΜο ằήϦϥⱢ σϣότ ψʺΜϩϠϥˮᾋ ΰ (forward - looking statements) ˯ϬḯϙϘβʻάϦϣψʺᾝ∕τΣΪϥᾋ

₅ϙʺ ẉόзІϼϬ Ξ τṁξΨϜχπΚϤʺלם τάϦϣχṁ ρӰσϥὫᴮϬ Φ ϥ ᶎם ϬḯϭπΣϤϘβʻζϦϣχзІ

ϼϞ ᶎם τψʺԁ σỘᵦσϣότ◕ χ ệʺỲ ʺ ᵁӮ ρΜμθԁ σ⁯ ẉό⁯∑ σὊↄ ệΥḯϘϦϘβʻ

Ɫ ψ τνΜοχזּ ằϬ ρβϥϜχπΚϤʺ †ᶴ꜠χזּ Ϟ Ẁ χ᷉ Ϭ ρΰθϜχπψΚϤϘδϭʻ

将来予測に関する注意事項

お問い合わせ先

ᶴ꜠ᵓּזМрЯАϼ

IR ╦

E-mailʿir@hammock.co.jp

URLʿhttps://www.hammock.jp/ir/inquiry.html

mailto:ir@hammock.co.jp
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